OPIC Y CONCESIONARIOS DE LOS ESTADOS UNIDOS

AYUDANDO A LOS PEQUENOS CONCESIONARIOS DE LOS ESTADOS
UNIDOS PARA QUE SE EXPANDAN DE UNA MANERA GLOBAL

La Corporacién de Inversiones Privadas en el Extranjero [The Overseas Private Investment Corporation] esta
comprometida a ayudar a los pequefios concesionarios de los Estados Unidos en su desarrollo a través de inversiones
a largo plazo en los mercados emergentes alrededor del mundo. Aprovechar las oportunidades prometedoras
globales no es cosa facil. Los mercados emergentes presentan riesgos Unicos de inversion y obstaculos financieros.
Es por eso que OPIC, ayuda a las pequefias empresas de los Estados Unidos a enfrentar estos desafios.

FINANCIANDO EL DESARROLLO

OPIC puede proporcionar financiamiento a una variedad de entidades de la pequefia empresa involucradas en
relaciones de concesion internacional. Para que un proyecto se pueda calificar como un proyecto de “pequefia
empresa”, el concesionario (la compafiia matriz) involucrado debera ser una compafiia de los Estados Unidos que
tenga ingresos consolidados anuales inferiores a los $250 millones.

OPIC podré proporcionar préstamos directos de hasta $4 millones ya sea al concesionario de los Estados Unidos
para préstamos a concesionarios en paises en desarrollo que sean elegibles o0 a sus concesionarios locales en paises
en desarrollo. Si el préstamo se hace directamente al concesionario local, el concesionario de los Estados Unidos
debera demostrar “estar involucrado de manera importante” con el concesionario local cumpliendo cuatro criterios:

»  El recibo continuo de honorarios/regalias del concesionario

»  El uso local de marca registrada o marca del concesionario,

» Unarelacién contractual a largo plazo y directa con el concesionario local, y

» La confianza del concesionario local en los sistemas comerciales o de tecnologia desarrollados por el
concesionario de los Estados Unidos.

Los criterios de crédito se enfocan en el analisis del flujo de fondos:

*  El flujo de fondos de la operacidon del concesionario de los Estados Unidos debera ser positivo.

»  Lamarca del concesionario y sus productos/servicios deberan ser competitivos en el mercado local.

» El concesionario local deberd tener una experiencia exitosa de administracion comercial.

» El plan financiero del proyecto no debera incluir mas del 50% de financiamiento por deuda para una nueva
empresa 0 mas del 75% de financiamiento por deuda para la expansién de una empresa existente.

» Seda preferencia a las expansiones de concesionarios existentes con operaciones en marcha y un flujo de
fondos positivo en las operaciones. Apoyo al crédito externo (v.g., colateral; una garantia de patrocinador)
se requeriré si el flujo de fondos existente es insuficiente al servicio de la deuda.

Para la informacién especifica requerida para apoyar la solicitud del préstamo, por favor refiérase al sitio en la Red
de OPIC:

www.opic.gov/finance/products/franchiselending.htm

OPIC es una agencia autosuficiente de los Estados Unidos que anima inversiones privadas en alrededor de 145
paises en desarrollo y mercados emergentes en el mundo. El seguro de riesgo politico de OPIC, fondos para
financiacion de proyectos y de inversiones llenan un vacio comercial, y contribuyen al desarrollo de las economias
emergentes. Desde 1971, OPIC ha mantenido un apoyo de $138 mil millones en inversiones que generaran $64 mil
millones en exportaciones de los Estados Unidos y creardn mas de 250.000 empleos americanos. Para mas
informacidon sobre como OPIC puede ayudar a los concesionarios o a obtener formularios de solicitud: péngase en
contacto con la OPIC InfoLine 202-336-8799 o envie un correo electrénico a OPIC info@opic.gov. Para
informacidn a través de Internet dirijase a http://mww.opic.gov. Para suscribirse a OPICNews, por favor envienos un
correo electronico a OPICNews@OPIC.gov con la palabra “subscribe” [suscribir] en la linea del asunto.
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